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军工企业是指承担国防科
研生产任务，从事为国家
武装力量提供各种武器装
备研制和生产经营活动，
并具有独立法人资格的企
业。

军工企业
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军费支出

市场规
模及发
展趋势

我国军费支出
其他国家军费支出

军民融合
军转民
民参军

军改影响

军改完成，订单恢复性及补偿性增长

市场规模及发展趋势
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合作客户
科研院所或研究所、部队、兵工厂、大型生产厂商、集成商、院校等。

主要合作客户及产业链划分

类别 细分说明

上游-原材料、零配件 军工新材料、机械加工产品以及军工电子等

中游-分系统 航空、战车、舰艇、核动力产品用发动机、雷达、火力控制等

下游-主机厂
主要是负责军工产品设计和总装的企业，主机厂的产品为整机，直接供货至军方。

按终端总装产品的不同，又可分为战车、战机、舰艇、导弹、雷达、卫星等子产业链。

产业链
横向的划分为航天、航空导弹、军机、军舰、以及陆战装备五大部分。纵向
可划分为产业链的上、中、下游：
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特点一 特点三特点二 特点四

行业资质较高 技术门槛较高 研发周期长 团队专业背景

行业特点及主要关注点
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行业资质

民营企业进入军工市场需要获

得相关的资质，通常所说的军

工资格一般指的就是“军工四

证”

关注点

获得准入的资质面临较长的审
批时间和较大的难度，关注企
业是否已获得相应资质，已有
相关资质是否仍在有效期内；

“民参军”不一定必须要四证
齐全，根据企业承担的军工产
品类型而定，许可类，承制A
类产品需四证齐全。

行业资质较高
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资质名称 审查认证机构 审批时间及有效期 备注

武器装备质量管理体系认证
（国军标认证）

武器装备质量管理体系认
证委员会

审批时间周期为：6个月，
认证有效期为4年。

 

武器装备科研生产单位保密
资格
（保密认证）

国家保密局、国防科工局、中
央军委装备发展部共同负责。

审批时间周期为：7-9个月，
认证有效期为5年。

通过认证取得证书，是申请《武器装备科研
生产许可证》和《装备承制单位资格证》的
必备条件之一。
分为一级、二级。一级以承担绝密级、机密级、秘
密级科研生产任务；二级可以承担机密级、秘密级
科研生产任务。2021年6月3日，国务院发文，取消
军工三级保密资质，二三级合并。

武器装备科研生产许可证
（许可证认证）

国防科工局负责, 同时需
要征求中央军委装备发展

部意见

审批时间周期为10-12个
月，许可证有效期5年。

要先行取得“武器装备质量管理认证证书”和
“武器装备科研生产单位保密资格证书”。

装备承制单位资格（名录认
证）

中央军委装备发展部
审批时间周期为10-12个
月

A类：军队专用装备承制单位，承制装备的
总体、关键、重要分系统和核心配套产品的
单位或承制其他军队专用装备和一般配套产
品的单位。
B类：军选民用装备承制单位，申请承制产
品已经在民用市场上使用的。

2017年，《装备承制单位资格审查》与《武器装备质量管理体系认证》两证合一，同时申请，
同时核发。
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技术门槛

军工产业事关国防安全，对于

产品的质量水平、技术含量具

有较高的要求，技术门槛相对

较高，企业多具有较多的知识

产权。

关注点

现有主营业务产品与核心技术
的关联性；

核心知识产权的获取是通过团
队历史积淀亦或外部购买所得；
若为自有，关注其以往研发支
出的资金来源及未来资金支撑
的延续性；若为国外技术引进，
关注其是否已完成国产化，是
否可持续。

技术门槛较高
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研发周期长

军工产品研制流程较长，通常

需要经历预研、立项、设计、

研发、定型和小批量生产、规

模量产等阶段

关注点

产品情况，是否已有实现量产
的型号产品，如产品仍在研发
阶段，关注研发资金的支撑情
况，是否有股权融资作为现金
流的保证。

已量产产品若发生故障的问题，
会进行归零评审，待审批完成，
定责后再重新供货。

研发周期长
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从预研到定型的周期较长，各环节需要反复验证，大型的项目周期可达3-10年。
而定型到量产也需要一定时间，期间需要较大资金支持。

产品一旦定型后量产，即可获得较为稳定的订单，因前期经过的研发及大量
验证，确保了各配套部件的适应性与稳定性,故通过定型的产品,轻易不会更换。
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团队专业背景

行业相对专业，大多的创始股

东及管理团队具有军队服役背

景或相关技术背景，能够充分

了解部队的需求。

关注点

是否过于依靠人际关系获得项
目的客户。

团队专业背景
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合作客户
科研院所或研究所、部队、兵工厂、大型生产厂商、集成商、院校等。

主要合作客户及产业链划分

类别 细分说明

上游-原材料、零配件 军工新材料、机械加工产品以及军工电子等

中游-分系统 航空、战车、舰艇、核动力产品用发动机、雷达、火力控制等

下游-主机厂
主要是负责军工产品设计和总装的企业，主机厂的产品为整机，直接供货至军方。

按终端总装产品的不同，又可分为战车、战机、舰艇、导弹、雷达、卫星等子产业链。

产业链
横向的划分为航天、航空导弹、军机、军舰、以及陆战装备五大部分。纵向
可划分为产业链的上、中、下游：
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财务
特点

1.利润水平高

2.阶段性现金流紧张

3.回款流程较长

资金
需求

资金密集型行业，需求通常为接到大额订单或合同，或者为补充

研发支出。

财务特点及资金需求
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1.集成类客户：门槛低，人际关系复杂

2.脱密处理：涉密合同脱密处理

3.军代表：

4.对应军种不同利润水平不同

其他评审注意事项
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北京某军工配套企业

主营业务为航空及卫星相关配套检测及测控类产品的研发生产销售及技术服务。实
际控制人及管理团队均有军工科研从业背景，通过多年的持续研发形成了一定技术
积累，实现多款产品定型。

已定型产品陆续获得订单或备产通知，但下游客户回款需在合同签订后，大部分集
中在年底及春节前后，且单个合同金额较大，前期项目执行垫资压力大，导致其阶
段性的现金流紧张，故申请融资担保。

考虑到企业下游客户多为军方、主机厂及研究院所，付款能力有保障，产品毛利在
40%左右，整体看项目质量尚可。故基于其在手订单量，核算其资金缺口，为其匹
配4000万元担保额度，在年底集中回款进行贷款的偿还及接续，与现金流情况相匹
配。

案例分析
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